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Projet : XXXX, porté par : XXXX
Ma solution en une phrase : 
Les informations indiquées sous ce format dans le document sont présentes afin de vous guider dans la rédaction de vos réponses. 4 à 5 lignes sont attendues pour chaque question afin d’obtenir une description complète de votre projet. 
DONNÉES PERSONNELLES
(Cette partie concernant l’identité est à dupliquer en fonction du nombre de porteurs)
Nom/Prénom : 
Date et lieu de naissance :
Nationalité :
Adresse postale :
Adresse e-mail : 
N° de téléphone : 
Situation professionnelle :
Lien LinkedIn : 
1. Quel est le programme d’accompagnement auquel vous candidatez ? 
☐ Bio-Start 
☐ Age-Start  
☐ Food-Start 
2. Dans quelle filière votre projet s’introduit-il ?
☐ BioTech
☐ MedTech
☐ E-santé
☐ Silver Eco
☐ Sport-Santé
☐ HandiTech   
☐ Service
☐ Nutrition 
☐ Autre(s) : 
3. Avez-vous déjà créé l’entreprise ?
☐ Oui            Date : XX/XX/XXXX               N° Siret : XXX XXX XXX XXXXX
☐ Non 
4. À terme, souhaitez-vous implanter votre entreprise en région Hauts-De-France ?
☐ Oui, je souhaite y implanter mon siège social
☐ Oui, je souhaite y implanter un pôle décisionnaire 
☐ Non
☐ Je ne sais pas
 5. Comment nous avez-vous connu ? 


PRÉSENTATION DU PROJET

1. La Solution 

1.1. Quel est le nom de votre projet ? 


1.2. À quelle problématique répondez-vous ? Quel(s) besoin(s) avez-vous identifié ?
 Expliquez en quoi votre solution répond à une demande insatisfaite ou à un besoin émergent 

1.3. Quelle est votre solution ? Décrivez-là.
 Services, applications, produits.. Précisez également les technologies associées le cas échéant (hardware, software, matériaux utilisés..)

1.4. Quel est l’état d’avancement de votre projet ? Où en êtes-vous dans son développement ?
 Idéation, prototype, MVP..

1.5. Quels sont les aspects différenciants et innovants de votre projet ?
 Expliquez en quoi votre solution vous démarque de la concurrence

1.6. Quelle est la propriété intellectuelle associée à votre projet ?
 Brevet, dépôt de marque…






2. Le marché 

2.1. Quel marché avez-vous identifié ? Quelle est ou quelles sont votre/vos cible(s) sur ce marché ? 
 Définissez simplement votre marché cible en vous appuyant sur vos segments de marché, taille du marché estimée  

2.2. Avez-vous réalisé des études de réceptivité ? Si oui, précisez.
 Interview, questionnaire, Google forms, nombre de réponses

2.3. Quelles sont selon vous les sources de revenus envisagées dans le cadre du projet ? 
 Concept, Business Model (modèle économique) stratégie globale de l’entreprise, stratégie d’acquisition, en dehors du financement d’appel à projet et concours

2.4. Quels sont vos concurrents directs et indirects ? Quelles sont les solutions existantes ?
 Précisez les solutions que vous avez identifiées et qui répondraient en partie ou en totalité aux besoins identifiés

ÉCOSYSTÈME

1. Avez-vous un lien avec la recherche publique ? (Précisez « issu de, en collaboration, en discussion, etc… ») Si oui, avec quelle structure et sur quel sujet ?


2. Est-ce que la propriété intellectuelle en lien avec votre solution est partagée entre plusieurs acteurs ? 


3. Avez-vous des échanges en cours avec des partenaires, des clients ou prospects ? Si oui, précisez.



4. Votre projet est-il déjà accompagné par un incubateur/ruche/pépinière ? Faites-vous partie d’un clubster ? Si oui, lesquels ?


ÉQUIPE

1. À terme, qui portera votre projet ? 
☐ Je souhaite devenir CEO de mon projet d’entreprise
☐ Mon projet compte déjà un CEO
☐ Je compte recruter rapidement un CEO
☐ Je souhaite recruter un CEO au moment de la commercialisation
☐ Je n’ai pas encore décidé de ma place sur le projet
☐ Autre(s) :
2. En dehors des co-fondateur(s), qui est impliqué sur ce projet ? Quel sont leur(s) rôle(s) respectif(s) ?

3. Avez-vous constitué un board d’experts autour de votre projet ? Etes-vous déjà en contact avec des sponsors (financeurs ou mentors) ? Si oui, lesquels ?


ACCOMPAGNEMENT

1. Quelles sont vos attentes vis-à-vis de notre programme ? Vos besoins d’accompagnement ?
 Notifiez les points qui vous semblent nécessaires à aborder concernant votre projet, vos difficultés à sa mise en place 

2. Quels sont vos besoins financiers actuels et à court terme dans le cadre du projet ? 


3. Avez-vous remporté des prix, des concours et/ou des subventions ? Si oui, lesquels ?
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